
 

Corso " Tecniche e strumenti per il 

venditore di successo" 

Il corso organizzato da CLAAI Form e Usarci Lanarc                                     

di 16 h di lezioni frontali si baserà su: 

Pianificazione  

Ricerca dei clienti  

Offriamo le metodologie più efficaci  per 
preparare al meglio i nostri  agenti 

ad essere padroni delle  proprie reazioni  e 
di quelle dell’interlocutore al fine di       

riuscire a concretizzare  ogni trattativa      
commerciale! 

 
P.zza Garibaldi 49         
Napoli 
Tel 0815544990 
Fax 0815541574 
info@claaiform.it 
lanarcusarci@virgilio.it 

Chiusura della vendita  

Post vendita  

Presentazione  

Contributo 

pari al 50% 

del costo 
per gli iscritti   

ENASARCO! 


