U/" 712CI- LANARC -

associazione napoletana agenti di commercio CLAAI form

" Tecniche e strumenti per il
venditore di successo"

Conwepem@demwwnﬂ propuic portafoglio clienti?
thwn&fetwmﬁap@vmm(}efmmeﬁﬁmw
Quali gli everi: pick comuni?
Diventa un professionista della vendita!

Il corso organizzato da CLAAI Form e Usarci Lanarc

di 16 h di lezioni frontali si basera su:
Contributo
pari al 50% \% .. .
del costo Pianificazione
per gli iscritti c
ENASARCO! \% Ricerca dei clienti &
\aé Presentazione @

\% Chiusura della vendita
K% Post vendita

Offriamo le metodologie piu efficaci per
preparare al meglio i nostri agenti
ad essere padroni delle proprie reazioni e
di quelle dell'interlocutore al fine di
riuscire a concretizzare ogni trattativa
commerciale!
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~~—>, Iscriviti subito!




